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Konkurencja nie jest wrogiem, tylko sprzymierzencem
1 przelozona na ustugi - jest stalq zachetq do poprawy poprzez

wiecej ustug 1 w ten sposob wszyscy na tym korzystajq.

J.C. Penney, ,Widok z Dziewigtego Dziesieciolecia”, 1960

Stawmy czola ,,RzeczywistoSci”

Myslisz, ze jest ci dzi$ trudno?

Zgadza sie, sa wojny, bieda, depresja, recesja, niepewnos$¢

ekonomiczna, konkurencja, nieuczciwe praktyki biznesowe itd.

Jestem przekonany, ze po przeczytaniu dzisiejszych gazet i/lub
obejrzeniu wiadomos$ci moglbys popasé w depresje, myslac o obecnej

sytuacji.

Jestem pewien, ze gdyby$ poszukal w Internecie wszystkich
sprzedajacych podobny do twojego produkt czy serwis, moglbys

rowniez sie powaznie zdenerwowac.

Pozwo6l mi jednak zada¢ Ci pytanie:

Zlote Mysli & Joe Vitale
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Czy naprawde jest tak zle?
Zabawmy sie teraz razem przez chwile...
Wyobraz sobie, ze jest rok 1902.

Jeste§ w malym mieScie w Wyoming. Tak, w Wyoming. Nie
w Chicago czy Nowym Jorku. Populacja to tylko 3.000 ludzi.
Wiekszo$¢ z nich to goérnicy. Nie zarabiaja zbyt duzo pieniedzy.

I mozesz wyobrazi¢ sobie co z nimi robig w dzien wyplaty.

W mieScie s3 22 salony, chetne by przeja¢ ciezko zarobione

pieniadze gornikow — na kredyt.

Ale przedstawmy pelny obraz:

Nie masz telefonu, faksu, komputera, radia, telewizji czy Internetu.
Nie masz pieniedzy na reklamy w gazecie.

Sam jeste$ biedny i masz zone i dziecko do nakarmienia.

Twoim celem jest otwarcie sklepu z ubraniami — ze znizka.

I nikt nie wierzy w to, ze tego dokonasz.

Kazdy wlasSciciel biznesu, bankier, wiekszo§¢ twojej rodziny

i przyjaciol twierdzi, ze oszalales.
Jakie masz szanse na sukces?

Czy w ogble podjalbys sie takiego przedsiewziecia?

Zlote Mysli & Joe Vitale
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Zastanow sie... i badz ze soba szczery...
Czy zdecydowalbys sie na taki biznes w warunkach roku 1902?

Szczerze powiedziawszy, nie wiem czy sam bym sie na niego

zdecydowal, a jestem raczej optymista.
Ale czlowiekowi z wizja nic nie przeszkodzi.
(Pamietaj o tym.)

Mlodemu czlowiekowi z wizjg, ktory faktycznie otworzyl maly
sklepik w Wyoming w 1902, we wszystkich tych warunkach,
o ktorych wspomnialem, udalo sie stworzy¢ do dzi§ dzialajace

kroélestwo .
Mowa o J.C. Penney.

Tak, o czlowieku, ktory zatozyt slynng sie¢ sklepow (jest ich juz
ponad 1.000), ktére mozesz znalez¢ w kazdym duzym miescie

amerykanskim, i w ktorym prawdopodobnie kupite$ spodnie.

J.C. Penney zaczynal z niczym, aby stworzy¢ sie¢ sklepow oryginalnie
nazwang ,Zlota Zasada” (,,The Golden Rule”). Zbil fortune i stracit ja
calg - 40.000.000 dolaréw — podczas Wielkiej Depresji 1929 roku.
Pomimo tego udalo mu sie ponownie odnie$¢ sukces, nigdy jednak

nie kontrolujac przemianowanej firmy, ktora stworzyt.

Kochal ludzi, byl bardzo religijny, a tych, ktérzy prowadzili jego

sklep traktowal jak partneréw a nie jak pracownikow.
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Byl to czlowiek zdecydowanie r6znigcy sie od pozostalych, ktorzy zyli

w tamtych czasach.

Sklep Penney otwarty w Kemmerer, Wyoming, w kwietniu 1902 roku
mial jedno pomieszczenie w baraku, ulokowanym miedzy pralnig

a pensjonatem, poza gtéwna dzielnica handlowa miasta.

Wraz z rodzing mieszkal na poddaszu tego sklepu, ktory byt

umeblowany pétkami zrobionymi z drewna skrzyn.

Przed otwarciem Penney przestudiowal potrzeby swojego miasta

ijego ludzi (badania zawsze sie oplacaja).

Jego sklep zostal nazwany ,Zlota zasada” (,The Golden Rule”).
Nazwa ta podkres$lala regule, ktorg kierowat sie w zyciu. Dostownie
wszyscy twierdzili, ze mu sie nie uda, szczegblnie, ze Penney nie
chcial wzig¢ kredytu ze wzgledow moralnych. Jednakze sprzedaz
pierwszego dnia osiagnela 466.59 dolarow a z pierwszego roku

wyniosta 28.898.11 dolarow.
Najwyrazniej ludziom spodobala sie uczciwos¢ 27-latka z wizja.

A jaka on mial wizje!

Zlote Mysli & Joe Vitale
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Wizja

Penney wyobrazil sobie sie¢ sklepow, ktéra pokrylaby Gory Skaliste.
Dla niego ,Zlota Zasada” stanowila wiecej niz strategie
marketingowg. Reprezentowala jego glebokie przekonania duchowe.
Stala sie ich doktryng. Nalegal na oferowanie swoim klientom

wysokiej jako$ci towar po najnizszych mozliwych cenach.
Co za pomyst!

Zarbwno strategia jak i wizja zadzialaly!

Ludziom sie spodobaly.

»Wymieniaj sie pomystami czesto. Gdy ty 1 ja wymienimy sie
dolarami, niczego to nie zmienia — kazdy z nas wciqz ma
dolara. Gdy wymienimy sie pomystami, oboje mamy dwa
pomysty, gdy wczesniej mieliSmy po jednym. Dales to co sam
zyskales. Nie stracites tego co ja dostalem. Dzielcie sie
pomystami — nie staniecie sie przez to biedniejsi — oboje

bedziecie tymi bogatszymi dzieki wzajemnej wymianie”

J.C. Penney, przemowa na temat zdolnosci kupieckich, 1934

Pod koniec 1912 roku istnialy 34 sklepy ,Zlotej Zasady”, ktorych
sprzedaz przekraczala 2 miliony dolaréw. (Wyobraz sobie jakie to

stanowi bogactwo nawet dzi$, w 2006 roku)
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W 1913 sie¢ zostala zarejestrowana na prawach stanu Utah jako J.C .
Penney Company, Inc. Sam Penney byt przeciwny nowej nazwie,

jednak jego partnerzy go przeglosowali.

Mimo to zar6wno Penney jak i jego firma podtrzymali swoja

duchowa wizje, by mogla sluzy¢ ludziom.
W 1913 hastami firmy byto:

L,Stuzy¢ ludziom tak bardzo jak tylko mozemy aby byli

usatysfakcjonowani.

a) Oczekiwaé uczciwego wynagrodzenia za ushugi, ktére oferujemy

a nie pelnego zysku jaki ta dzialalno$¢ przyniesie.

b) Robi¢ wszystko co w naszej mocy, aby kazdy wydany przez klienta
dolar byl tego wart i przyniost mu pelng satysfakcje

c) kontynuowaé¢ wiasne szkolenie oraz rozwoj naszych wspolnikow,

aby nasze ustugi byly wykonywane coraz inteligentniej
d) ciagle udoskonalaé¢ czynnik ludzki w naszym biznesie

e) wynagradza¢ mezczyzn i kobiety poprzez umozliwianie im udzialu

w tym, co wytworzy biznes

f) testowac kazda z naszych strategii i metod i dziala¢ w my$l zasady:

,Czy to jest spojne z tym co jest sluszne i uczciwe?”
Jak wida¢, nawet przestanki jego misji bylty wyjatkowe.
(Mysl: czy moglbys je zastosowac do swojego biznesu?)

Zlote Mysli & Joe Vitale
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J.C. Penney wart jest analizy i sluzenia jako wzér do nasladowania.
Dlatego napisalem ten Raport Specjalny, ktory moze by¢ pierwszym
pisemnym dokumentem na jego temat z biznesowego punktu

widzenia.

Przekonalem sie, ze Penney dbal o ludzi do takiego stopnia, ktory

jest rzadko spotykany biznesie.

Na przyklad gdy jego firma rozwazala czy zaakceptowaé karty
platnicze, Penney powiedzial, ze ostatecznie bedzie to krzywdzace
dla klientow, poniewaz nakloni ich do nadmiernego wydawania
pieniedzy. Mial racje ten starszy dzentelmen, jednak jako jedyny
zaglosowal w ten sposob w firmie, ktorej juz nie kontrolowal. Zostatl

wiec przeglosowany.

Jednakze mozesz wyczuc jego troske. Gdy wiekszo$¢ ludzi skupiala
sie na wyciagnieciu jak najwiekszej iloSci pieniedzy od swoich

klientéw, Penney nie chciat czerpa¢ profitow kosztem ich dobra.
To jest rzadkos¢.

(Zadaj sobie pytanie: czy starasz sie wycisna¢ od swoich klientéw
kazdy grosz, czy moze starasz sie im sluzy¢, osiggajac skromne tego
zyski?)

Penney byl czlowiekiem gleboko religijnym, wychowanym przez
kaznodzieje Baptyste, ktory nauczyl go samodzielno$ci juz we
wezesnym wieku. Nauczyl go jak zarobi¢ pienigdze na wszystko co

chcial mie¢ w wieku o$miu lat. To dopiero samodzielno$¢!

Zlote Mysli & Joe Vitale
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Penney wyznal pézniej w swojej ksigzce autobiograficznej ,,Widok
z Dziewigtego Dziesieciolecia”, ze o$wiadczenie jego ojca ,stanowito
okropny szok... poszedlem spa¢ czujac sie kompletnie odrzucony i to

w dodatku przez wlasnego ojca!”

Jednak to surowe wychowanie i wczesny trening samodzielnoSci
sprawil, ze Penney byl czlowiekiem wrazliwym na potrzeby innych.
W jego przypadku wydaje sie, ze to bylo wiecej niz religijno$¢ — to

byla takze duchowos¢.

Ten wlasnie poglad pomogt mu pomagaé takze innym, o czym

dowiesz sie z nastepnej czesci.

(ﬁ/mea %/1/ @Wy
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»Wierzylem kiedys, jak i wierze teraz i bede wierzyt do konca
moich dni, ze gdy czlowiek prawdziwie kieruje sie zasadq, takq
jak Ztota Zasada, zaczyna ona napedzaé pozytywne myslenie.
Wtedy moc kreatywna sSwiata go wspiera, gdyz jego zasada

dla niego pracuje, gdy ten tylko zajmuje sie szczegétami”

- J.C. Penney, Piec¢dziesiat lat ze Zlota Zasada, 1950

Dzielac sie bogactwem

Czesto powtarzam, ze bogactwo daje Ci $rodki do pomocy innym. To
takze bardzo duchowe do$wiadczenie. Penney réwniez nim zyl.

Przykladowo:

W 1923 Penney zatozyt 48.600 hektarowa eksperymentalng uprawe
rolng na poélocnej Florydzie i nazwal ja Penney Farms. Okolo 2958
hektaréw zostalo dalej podzielonych na male dzialki, na ktérych
pracowici, moralni lecz pozbawieni $rodkow do zyciaprzez 6wczesng
ekonomie duchowni i misjonarze mogli zy¢ i pracowa¢ dopoki nie

odbudowali swojego zycia.

Obok Penney Farms, zalozyl on takze Spoleczny Dom Pamieci —
24 -hekatrowa rezydencje dla duchownych 1 misjonarzy na
emeryturze, a takze dla ich calych rodzin. Penney wyltozyt na to

z wlasnej kieszeni ponad milion dolaréw.
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Penney stracit caly swoj dobytek podczas krachu gieldowego w 1929
roku, co zapisalo sie w historii jako Wielka Depresja. Cho¢ to

wydarzenie zdruzgotalo go niewatpliwie emocjonalnie i finansowo,
nie powstrzymalo to go.

W 1945, gdy odbudowal swo6j majatek, zalozyl kolejng fundacje
charytatywnga — the James C. Penney Foundation — ktbéra jest
aktywna do dziS. Ta rodzinna fundacja wspiera organizacje
zajmujace sie problemami odbudowy spolecznej, $rodowiskowe;j

oraz pokojem na $wiecie.

Najwyrazniej Penney wiedzial jak wykorzysta¢ swoj umyst i dusze

aby stworzy¢ bogactwo, ktore mu stluzylo pomocy innym.
Pewnego dnia powiedziat:

»~Daj mi maklera gietdowego, ktéory ma zamyst, a przejdzie on do
historii. Daj mi cztowieka bez zamystu a stanie sie on maklerem

gietdowym.”

J.C. Penney mial oczywiScie cel. Bylo nim pomaganie $wiatu.
W ciggu 95 lat zrobil, co bylo w jego mocy. Jego nazwisko zyje do
dzi$. Stat sie historia.

W wieku 95 lat Penney ciagle przychodzit do swojego biura 3 razy

dziennie.

(Zauwaz: wizjonerzy maja zwyczaj traktowaé swoja prace jako fach

a nie powolanie)

Zlote Mysli & Joe Vitale
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Czesto wyrazal swoje zyczenie, aby dozy¢ wieku 100 lat. Ale
26 grudnia 1970 roku przewrdcil sie w swoim mieszkaniu na Park
Avenue, co skonczylo sie peknieciem biodra. Po tygodniach

rehabilitacji, zmarl na atak serca 12 lutego 1971.

Jego drugie imie to Cash (gotéwka).

,Czy biznes ma dusze? Czy ma jakg$ wartos$é lub ceche
charakterystycznqg, ktorq zyje, rozwija sie i dochodzi do
majestatycznych proporcji? Jesli sq rzeczy, ktéore zakitécajq
i niszczq biznes, sq tez takie, ktore go ustanawiajq
1 podtrzymujqg. Jest wiele takich elementéw - przemysi,
oszczedno$é, uczciwe interesy, szacunek dla samego siebie,

liczenie sie z innymi. Jednak duszq biznesu jest pewno$é.”

- J.C. Penney, Wersy Laika, 1956
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Twoje wyzwanie

Zakoncze ten raport specjalny kilkoma wyzwaniami dla ciebie.
Czy ty masz jakis$ zamyst?

Jak wskazywal Penney, zamyst pomoze Ci stworzy¢ historie. Bez
niego, odbijasz sie naokolo, popychany przez okolicznosci zycia lub

zachcianki swojego wlasnego nieSwiadomego umystu.

Tak jak wyjasniam w mojej ksigzce ,,Czynnik przyciggania” (The
Attractor Factor) zamyst powoduje ogromng energie, umozliwiajaca
Ci pdjscie w kierunku tego, co chcesz osiagnaé, wilaczajac slawe

i fortune.
Tak wiec czy masz jaki$§ zamyst na swoj dochod?

Wpisz tutaj swoj zamyst:
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http://www.zlotemysli.pl/
http://www.mrfire.com/

Czy jestes chetny zrobi¢ wszystko co trzeba, aby osiqgnqc ten cel?

Ludzie tacy jak J.C. Penney sa chetni zrobi¢ wszystko co trzeba, aby
osiggnac¢ swoj cel. Niekoniecznie musisz robi¢ wszystko aby osiggnac

linie koncowg, ale musisz by¢ chetny, by takie dzialania podjac.

Nawet po utracie fortuny, ktéra stracil Penney podczas Wielkiej
Depresji, poSwiecit czas na odzyskanie réwnowagi emocjonalnej, by

p6zniej moc odzyskaé finansowa. Byl chetny by pracowac.

Czy jeste$ chetny, aby zrobi¢ wszystko co trzeba, by stworzy¢

bogactwo, ktérego poszukujesz?

Napisz tu swoje zobowiqzanie:

Czy pamietasz o swoich klientach, mys$lac nie tylko o tym jak na nich

zarobié, lecz jak mozesz im prawdziwie shuzy¢?

Penney zdolal stworzy¢ imperium — takie, ktore Ty i ja mozemy dzi$
oglada¢ w kazdym wiekszym mie$cie amerykanskim, poniewaz

skupial sie na kliencie. Naprawde mu zalezalo. Nigdy nie chcial mie¢
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zadnych korzysci kosztem czyich$ trudnos$ci. Jego szlachetno$é jest

godna nasladowania.

Jak dajesz ludziom wiecej niz oczekuja lub nawet za co placg?

Napisz jak stuzysz ludziom:

W jaki sposéb podzielisz sie swoim majqtkiem?

Tak jak potwierdzilo to zycie i praca J.C. Penney, osoba z duzym
celem, checia by go osiagna¢, oraz skupieniem sie na zadowalaniu
innych moze zbi¢ fortune i zostawi¢ spusScizne. Lecz ci, ktorym sie

powodzilo rowniez znali warto$¢ rozdawania swojego majatku.

Ja poSwiecam czas, ustugi i pienigdze na dobre cele. Oto kilka z nich:

Pomoglem Paulowi Hartunian w jego misji ratunkowej jego psa:

http://www.auntmarysdoghouse.com

Kevin Hogan i ja stworzyliSmy fundacje, ktora pomaga
noworodkom, majacym zawal krotko po  narodzinach

http://www.childrenneedingamiraclefoundation.com
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Rozpoczalem tez fundacje na rzecz udoskonalenia naszej planety:

http://IntentionalMeditationFoundation.com

Zasilanie tych spraw wywoluje ,Karmiczny Marketing” (,Karmic
Marketing”. Dzieki temu, ze pomagamy, sami roOwniez otrzymujemy

pomoc.

To zagadnienie jest wieksze niz moge wyjasni¢ w tym Raporcie
Specjalnym, ale niech wystarczy, ze powiem co Penney i wiele innych
magnatow wiedzieli - wzbogacisz sie w takiej proporcji w jakiej
bedziesz dzielil sie swoim majatkiem (zauwaz tez, ze wazne jest, abys$
dawal teraz a nie ,,gdy” bedziesz bogaty. Jesli nie zaczniesz tego robic¢
teraz, nie zaczniesz nigdy. Chodzi o to aby wprowadzi¢ ta zasade

W zycie juz teraz)
Jeste$ chetny dzieli¢ sie pieniedzmi, ktére otrzymujesz?

Napisz jak uzyjesz swoje bogactwo aby pomagaé innym:
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P.O. Box 10001
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Zlote Mysli & Joe Vitale


http://www.zlotemysli.pl/
http://www.jcpenney.net/company/history/history/archive34.htm
mailto:amcilett@jcpenney.com
http://www.mrfire.com/

DROGA JAMESA CASH PENNEY DO BOGACTWA
Dr Joe Vitale

® str.20

O autorze:

Dr Joe Vitale jest autorem zbyt wielu ksigzek, by umiesci¢ tutaj

wszystkie tytuly. Kilka z nich znajdziesz na nastepnej stronie:

Copyright by Wydawnictwo Zlote Myéli & Joe Vitale


http://www.zlotemysli.pl/
http://www.mrfire.com/

Napisal niedawny bestseller ,,The Attractor Factor: 5 Easy Steps for
Creating Wealth (or anything else) from the inside out.” Ta ksiqzka
stala sie bestsellerem dwukrotnie, pokonujgac nawet ostatniego

Harry'ego Pottera.

Napisal takze ,,The E-Code: 33 Internet Superstars Reveal 43 Ways
to Make Money Online Almost Instantly -- with Only E-Mail.” Ta
ksigzka takze stala sie bestsellerem. Joe napisal tez jedyna ksigzke na
temat sekretow biznesowych P.T. Barnuma pt. ,,There’s a Customer

Born Every Minute.”

Oprocz ksigzek Joe nagral tez program audio pt. The Power of

Outrageous Marketing, ktéry rOwniez stal sie hitem.

Aby otrzymac¢ kompletny katalog jego ksiazek i nagran, i aby zapisac

sie do jego bezplatnego newslettera, odwiedz www.MrFire.com

Zlote Mysli & Joe Vitale


http://www.zlotemysli.pl/
http://www.MrFire.com/
http://www.mrfire.com/
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